
 ПРОМЕТЕЙ ЛАБ
D A T A B A S E  E N G I N E E R I N G

П А Р Т Н Ё Р С К А Я  П Р О Г Р А М М А

Предложение
 для партнёров

Простая и прозрачная модель: партнёр получает от 10 до 15% выручки с 
привлечённого клиента в течение первого года по каждому новому 
контракту.

prometey-lab.ru     ·     Надёжные базы данных. Спокойствие для бизнеса.



К А К  Э Т О  Р А Б О Т А Е Т

  —    Тришага и выполучаете доход
Вы открываете дверь к клиенту, всё остальное берёт на себя команда Прометей Лаб.

01
Рекомендуете

Партнёр рекомендует Прометей 
Лаб своим клиентам, знакомым 
компаниям или бизнес-
контактам.

02
    Мыберёмвсё на

себя

Диагностика, переговоры, 
запуск и сопровождение 
клиента остаются на стороне 
Прометей Лаб.

03
 Получаете

вознаграждение

Понятная выплата за результат в 
течение первого года работы с 
клиентом.



В Ы Г О Д А  Д Л Я  П А Р Т Н Ё Р А

    Партнёрство без вложенийи рисков

 Безинвестиций

Не требуется вкладывать 
деньги, чтобы начать 
зарабатывать на 
рекомендациях.

  Без технической
экспертизы

Не нужно разбираться в ИТ и 
погружаться в технические 
детали проектов.

   Без участия в
исполнении

Вы не участвуете в проекте — 
всю работу выполняет команда 
Прометей Лаб.

Партнёр помогает открыть дверь к клиенту — и получает понятное вознаграждение за 
результат.



Ч Т О  Д Е Л А Е Т  П Р О М Е Т Е Й  Л А Б

,   Услуги которые вырекомендуете
Компаниям, где важны стабильная работа ИТ-систем, скорость сервисов и снижение риска сбоев.

 24/7Поддержка

Круглосуточное сопровождение баз 
данных и критичных сервисов.

  Мониторинг и
профилактика

Предотвращение сбоев до того, как 
они повлияют на бизнес.

 Оптимизация
систем

Ускорение баз данных и всей ИТ-
инфраструктуры.

DevOps  и релизы

Автоматизация и сопровождение 
выпуска обновлений.

 Разбор
инцидентов

Устранение причин нестабильной 
работы систем.

 Экспертные
консультации

Надёжность, производительность и 
развитие инфраструктуры.



Ц Е Н Н О С Т Ь  Д Л Я  К Л И Е Н Т А

   Что получает бизнес клиента

   Непросто технические
,   работы а реальная

  польза для бизнеса  уже
   в первые дни

.сотрудничества

   Меньшепростоев и аварий

А значит меньше потерь денег и нервов.

  Быстрее ключевые системы

Сайт, CRM, внутренние сервисы и отчёты.

 Спокойствие руководителя

Критичная техническая часть под контролем специалистов.

  Проблемывиднызаранее

Многие сбои выявляются до того, как случаются.



М О Д Е Л Ь  Р А Б О Т Ы  С  К Л И Е Н Т О М

   « »Клиенту легко сказать да
Прометей Лаб работает по постоплате за результат — это снимает риск с клиента на старте.

  Постоплата за
результат

Клиент не платит авансом и 
не берёт на себя лишний риск 
на старте сотрудничества.

 Бесплатный
-экспресс аудит

Быстро показываем ценность 
и слабые места ещё до 
заключения договора — это 
повышает доверие.

   Польза с первых
дней

Нацеленность на ощутимый 
практический эффект уже в 
первые дни взаимодействия.



П А Р Т Н Ё Р С К О Е  В О З Н А Г Р А Ж Д Е Н И Е

10–15%
от выручки по каждому новому клиенту

Вознаграждение выплачивается в течение первого года работы с 
клиентом, который пришёл по вашей рекомендации и заключил договор 
с Прометей Лаб.

  Условияв договоре

Фиксируем правила заранее

 Прозрачный учёт

Понятные правила учёта клиента

 Формат отчётности

Согласованный порядок выплат



П Р И М Е Р  Р А С Ч Ё Т А

   Доход с одного клиента

Клиент заключает договор на 200 000  в месяц₽   —  пример для разговора с потенциальным партнёром.

Ставка 10%

20 000 ₽  / месяц

За 12 месяцев с одного клиента

240 000 ₽

Ставка 15%

30 000 ₽  / месяц

За 12 месяцев с одного клиента

360 000 ₽



М А С Ш Т А Б  Д О Х О Д А

  —   Три клиента доход за год
При договоре 200 000 /мес на каждого клиента суммарный доход партнёра за год:₽

1 клиент 3 клиента

240,000

720,000

360,000

1,080,000

Ставка 10% Ставка 15% При ставке 10%

720 000 ₽
суммарно за год с 3 клиентов

При ставке 15%

1 080 000 ₽
суммарно за год с 3 клиентов



 ПРОМЕТЕЙ ЛАБ
D A T A B A S E  E N G I N E E R I N G

С Т А Н Ь Т Е  П А Р Т Н Ё Р О М

 Готовыначать
 зарабатывать

?вместе
Зафиксируем размер процента, правила учёта клиента и формат 
отчётности в договоре — и начнём приводить клиентов.

 АндрейДорин
CEO, Прометей Лаб

sales@prometey-lab.ru

+7 (922) 952-99-44

@AndreyDorin

prometey-lab.ru
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